Sa skapar du ett ndtverk som ger affdrer

NAVIGATORSYD.SE

Manga smaféretagare tycker inte att de har tid att narverka. Men for ett litet foretag
med fa anstéllda och lag marknadsforingsbudget ar det en ren investering.

Smafdretagare behover natverk. Det ror sig inte bara om att hitta kopare eller leverantorer.
Natverk &r viktiga for att man behover inga i ett ssmmanhang. Andra manniskor ger
inspiration och energi, man kan anvanda varandra som bollplank och ge och fa tips.

For smaforetagaren ar vardagen oftast hektisk och det ar mycket som ska hinnas med. Manga
anser att de inte har tid att natverka. Men faktum &r att smaf6retagare som kanske inte hinner
ga langa kurser eller har rad med marknadsforing har extra behov av kontaktytor. Genom att

odla ditt kontaktnat kan du se till att folk kanner till och talar gott om dig och din verksamhet.
Och luncher och méten med nya ménniskor fungerar som en form av vidareutveckling.

Vad ar da att natverka?

Det racker inte att g med i en forening eller ga pa foredrag, du maste prata med folk ocksa.
Det handlar om att traffa och vara intresserad av andra manniskor och ha i atanke att de du
traffar kan vara en potentiell nyckelperson i framtiden. Lyft blicken och inled en
konversation, det behover inte vara svarare an sa,

Det behdovs inte sa mycket for att lyckas. Lunch maste du anda ata och ater du en lunch i
veckan med en ny person, som du normalt inte skulle ha lunchat med, sa ger det omkring 40
kontakter per ar.

Eller bestam dig for att ta en ny kontakt i veckan. Det kan handla om att ringa eller maila en
kollega, kurskamrat eller dromkund.



Ut ur komfortzonen

Kanner du dig obekvam i kontakter med andra méanniskor kan en bra borjan vara att stélla sig
frdgor som vad ar jag duktig pa?” och vad ar det jag &r rddd for egentligen?” Det handlar
om att vaga ga utanfor komfortzonen, som ar den zon dar du lever i trygga situationer i ditt liv
och dar du har kontroll och kanner dig vél till mods. Det &r den har zonen som maste vidgas
for ett gott natverkande.

Bli inte nedstamd om du far ett nej. Ett nej kan bero pa manga olika saker som att mottagaren
inte har tid, rad eller lust just da. Att personen inte &r i positionen att sdga ja men inte vill
erkénna det.

Lika viktigt som det ar att skaffa ett natverk, lika viktigt &r det att underhalla det.
Aterkoppling och underhall ar viktiga ingredienser for att lyckas

Var generds

Satt upp mal, som “’jag ska ga pé tre mingeltraffar den hér varen”. Passa pa nir du blir
inbjuden av leverantorer eller kunder. Eller sok upp tréaffar genom att titta i navigatorsyd.se:s
Kalender.

Tank pa att varda din kontaktbok, uppdatera direkt nar nagon byter telefonnummer eller jobb.
Var inte radd for att ta kontakt med gamla bekantskaper. Kom ihag att det finns inget bast-
fore-datum.

Natverkande ar bra for att fa reda pa vad man kan gora for varandra. Fraga Vad kan jag gora
for dig? och inte bara Vad kan du gora for mig? Du aldrig kan fa ut mer &n vad du ger in till
ett natverk. De mest framgangsrika natverkarna ar de som ar mest generosa.
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6 tips for att lyckas

1. Ha ratt attityd
Du maste forsta att natverkande ar viktigt.

2. Var metodisk.
Forenkla for dig sjalv genom att bestamma att du ska boka in en moteslunch i veckan eller ga
pa minst tre traffar den har varen.

3. Straffa inte ut dig
Ha instéllningen “vad kan jag gora for dig?” snarare dn “’vad kan du gora for mig?”

4. Mingla

Ga pa foretagsfester och tillstallningar hos leverantorer och kunder, eller sék mingel genom
till exempel navigatorsyd.se eller Handelskammaren. Om du &r aktiv brukar det bli fler av
bara farten.



5. Ateranvand
Du kan alltid ateruppta gamla kontakter, det finns inget bast-fore-datum.

6. Varda kontaktboken.
Var radd om dina natverk.

4 fallgropar

1. Fokus pa titlar.
Var varken radd for hdga eller ointresserad av laga titlar.

2. Otydlighet.
Det syns inte pa dig vad du vill och kan.

3. Féormodande.
Ta inte beslutet at mottagaren. Ett nej ar inte alltid ett nej. Forsok igen.

4. Underlagsenhet.
Tro inte att du inte kan bidra med nagot.
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